Verkaufsberater im Aufiendienst
(m/w/d) — Vollzeit (40 Std./Woche)
Region Rheinland-Pfalz

Bereit fiir den ndchsten Karriereschritt im Vertrieb?

Du liebst es, unterwegs zu sein, Menschen zu begeistern und echte Beziehungen aufzubauen? Dann
haben wir genau den richtigen Job fiir dich! Wir suchen motivierte Persdnlichkeiten, die mit Leiden-
schaft, Know-how und Drive unseren Vertrieb in der Region Rheinland-Pfalz im Auf3endienst verstar-
ken.

Wer wir sind

Malzer Dental ist ein etabliertes, mittelstandisches Unternehmen mit tiber 40 Jahren Erfahrung in
der Dentalbranche. Von unserem Standort in Steinhude aus entwickeln und vertreiben wir hochwer-
tige dentaltechnische Produkte — von bewahrten Klassikern bis hin zu innovativen digitalen Losun-
gen.

Was uns ausmacht?

Ein starkes Team, klare Prozesse und viel Raum fiir Eigeninitiative. Bei uns zahlt nicht nur, was du
kannst — sondern auch, wer du bist.

Deine Mission bei uns
Als AuBBendienstprofi bist du das Gesicht unseres Unternehmens in deiner Region. Du gestaltest ak-
tiv unseren Erfolg mit und bringst unsere Produkte dorthin, wo sie gebraucht werden.

Deine Aufgaben im Uberblick

-3 Gewinnung neuer Kunden und Ausbau bestehender Partnerschaften

-3 Beratung auf Augenhdhe und Entwicklung individueller Losungen

-3 Prdasentation unserer Produktwelt — analog & digital

-3 Eigenstandige Planung deiner Termine und Vertriebsaktivitdaten

-3 Angebotserstellung, Nachverfolgung und strukturierte Auftragsabwicklung
-3 Umsetzung von Vertriebs- und Marketingstrategien in deinem Gebiet

-3 Pflege deiner Aktivitdten im CRM-System

-3 Enge Zusammenarbeit mit unserem Backoffice-Team

-3 Teilnahme an Messen, Events und Schulungen

Das bringst du mit

-3 Ausbildung in der Zahntechnik oder als ZFA — mit technischem Verstandnis und Interesse an
Innovation

-3 FUhrerschein Klasse B

-3 Begeisterung fiir Vertrieb und Freude am direkten Kundenkontakt

-3 Gesplr flir Kundenbediirfnisse und l6sungsorientiertes Denken



-3 |dealerweise Erfahrung mit CAD/CAM oder 3D Druck
-3 Strukturierte, selbststandige Arbeitsweise und Organisationstalent
-3 Engagement, Zuverldssigkeit und Verantwortungsbewusstsein

Das erwartet dich bei uns

-3 Attraktives Gehalt und transparentes Provisionsmodell

-3+ Wertschdtzung, kurze Entscheidungswege und echtes Teamgefiihl
-3 Firmenwagen — auch privat nutzbar

-3 Moderne Ausstattung (Notebook und Smartphone)

-3 30 Tage Urlaub fiir deine Erholung

-3 Flexible Arbeitszeiten und Homeoffice-Moglichkeit

-3 Sicherer Arbeitsplatz in einem wachsenden Unternehmen
-3 Regelmafdige Team-Events und gemeinsame Aktivitdaten
-3 Hansefit & E-Bike-Leasing

-3 Corporate Benefits

Klingt nach deinem nachsten Job?
Dann warte nicht lange — wir freuen uns darauf, dich kennenzulernen!
Sende deine Bewerbung einfach an: bewerbung@maelzer-dental.de
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